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FUNDACIÓN BASHAM

Durante  más de 110 años, Basham, Ringe y Correa, S.C., comprometida  con la sociedad civil  mexicana, ha prestado servicios legales Pro-

Bono.

En línea con dicho compromiso,  en el año 2007 se institucionalizó  la práctica Pro-Bono de la firma,  con la constitución  de Fundación Basham, 

Ringe y Correa, A.C., cuyo principal  objetivo es brindar  servicios legales, sobre una base Pro-bono, a organizaciones de la sociedad civil  

("OSC").

La misión de Fundación Basham es que las OSC con quienes trabajamos cuenten con una estructura jurídica  sólida y con asesoría legal 

integral,  efectiva y de calidad que les permita  su consolidación en el tiempo, el cumplimiento  de sus objetivos sociales, permitiendo  que el 

destino de sus recursos económicos está encaminado al beneficio directo  de los grupos vulnerables a los que atienden y con los que trabajan.

Creemos en la generación de oportunidades como motor  para el desarrollo social y tenemos la convicción de que ayudar  a los que ayudan, 

poniendo  nuestro talento y capacidad a su disposición,  impactando  en la reducción de la desigualdad  que se traduce una sociedad más justa 

y equitativa .
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LA IMPORTACIA DE APOYAR A LAS PyMEs

Basham, Ringe y Correa, S.C.

En un mundo  cada vez más globalizado,  las pequeñas y medianas empresas (PyMEs) tienen la oportunidad  de expandir  sus horizontes y 

alcanzar nuevos mercados a través de la exportación. Sin embargo, el proceso de exportación puede ser complejo y desafiante, especialmente 

en lo que respecta a las regulaciones legales y comerciales internacionales.

En este contexto, Basham, Ringe y Correa, S.C., se posiciona como un aliado comprometido  en el éxito de estas PyMEs en su búsqueda de 

oportunidades  globales. El manual "Mi  PyME  para lograr  una exportación  eficiente ", desarrollado  por  Basham, Ringe y Correa, S.C., se 

erige como una guía esencial que resalta la importancia  de esta colaboración estratégica.

El manual ofrece un enfoque integral  que abarca todos los aspectos del proceso de exportación. Esta colaboración permite  a Basham, Ringe y 

Correa, S.C. brindar  un apoyo crucial para trazar una ruta de exportación exitosa, empoderando a las PyMEs para superar los obstáculos y 

aprovechar al máximo  las oportunidades  en el ámbito  global.
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El emprendimiento social es un veh²culo para el desarrollo social y econ·mico de nuestro pa²s, objetivos con los que Centro Mexicano Pro Bono estaӢ comprometido, es por ello que 
continuamente buscamos apoyar a este sector a trav®s de los diferentes servicios que ofrecemos a nuestros beneficiarios.

El 53% de los m§s de 120 millones de mexicanos ha sentido inter®s por emprender un negocio. Sin embargo, solo el 20% de los emprendimientos sobrevive al cabo de los dos primeros 
a¶os. Esto se debe principalmente a la falta de financiamiento y conocimiento necesario para poder enfrentar exitosamente todos los retos que conlleva emprender.

Las PyMEs son la columna vertebral de nuestra econom²a. Son los h®roes an·nimos, los motores de la innovacioӢn y el corazoӢn de las comunidades locales. Estas empresas representan el 
alma de nuestro ecosistema econoӢmico y representan una parte importante del empleo en todo el mundo. Encarnan el espiӢritu empresarial, que a menudo surge de los suenӉos y 
aspiraciones de personas que buscan marcar la diferencia.

Pero àpor qu® deber²amos, como sociedad, apoyar a las MIPYMES y promover su camino hacia el mercado internacional? Las razones son muӢltiples.
Ante todo, las PyMEs fomentan la diversidad y la competencia. Al apoyar a estas empresas maӢs pequenӉas, fomentamos un panorama econoӢmico maӢs dinaӢmico y vibrante. Inyectan 
nuevas ideas, nuevos productos y servicios innovadores en el mercado, lo que en uӢltima instancia beneficia a los consumidores y empuja a las corporaciones maӢs grandes a evolucionar 
continuamente.

AdemaӢs, las MIPYMES estaӢn profundamente entrelazadas con las comunidades locales. Entienden las necesidades y matices uӢnicos de las aӢreas a las que prestan servicios. Cuando 
empoderamos a estas empresas, estamos invirtiendo directamente en el bienestar y la prosperidad de nuestras comunidades Crean empleos, proporcionan estabilidad y contribuyen al 
tejido social de nuestra sociedad.

Exportar es la evolucioӢn natural de una MIPYME proӢspera. Cuando les permitimos acceder a los mercados internacionales, abrimos un mundo de oportunidades. No se trata 
simplemente de ganancias financieras, aunque ciertamente es un aspecto importante. Exportar consiste en fomentar el entendimiento intercultural, establecer lazos diplomaӢticos y 
difundir los valores e innovaciones que definen a nuestra nacioӢn.

No obstante, lo anterior, solo un porcentaje muy pequenӉo de las MIPYMES tienen la posibilidad de hacerlo. Esto se debe principalmente a falta de financiamiento, a la ausencia de 
apoyos fiscales para las Pymes exportadoras y al desconocimiento en los procesos de exportacioӢn.

Ante este escenario, en Centro Mexicano Pro Bono, conscientes del papel tan importante que juegan las MIPYMES tanto en la economiӢa como en las comunidades, buscamos dotar de 
herramientas a este sector para que pueda fortalecerse y con ello continuar impactando positivamente a las comunidades locales.
La presente GuiӢa se ha desarrollado de forma pro bono, es decir, mediante la prestacioӢn de servicios juriӢdicos gratuitos y sin expectativa de retribucioӢn econoӢmica en pro del bien comuӢn 
y buscando siempre beneficiar a la poblacioӢn objetivo.

Agradecemos a FundacioӢn Basham y a las y los abogados que forman parte del Despacho Basham, Ringe y Correa por su constante compromiso con el trabajo legal pro bono, as²como 
por el intereӢs de participar y desarrollar òEl Manual Mi PyME para una exportacioӢn eficienteó que surge de la necesidad de apoyar este sector por su importancia tanto en la economiӢa 
como en las comunidades locales.

Paulina Valencia
Directora Ejecutiva de CMPB
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I. ¿QUÉ ES LA EXPORTACIÓN?
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EXISTEN 2 TIPOS DE REGÍMENES DE EXPORTACIÓN

Consiste en la salida de mercancías del  territorio  
nacional  para permanecer en el extranjero  por tiempo  
ilimitado . 

Exportación Temporal: 

Consiste en la salida de mercanc²as del territorio 
nacional para permanecer un tiempo limitado con un fin 
espec²fico en el extranjero y retornar posteriormente al 

pa²s. 

LAEXPORTACIĎN

Eslasalidademercanc²asdel

territorionacionalparapermanecer

enelextranjeroportiempolimitadoo

ilimitado,reguladaporlasleyes

aduaneras,fiscalesy decomercio

exterior.

Artículos 102 y 113 de la Ley 
Aduanera. 

Exportación Definitiva: 
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II. ¿CÓMO ES EL PROCESO DE 
EXPORTACIÓN?

D.R.©2023, FUNDACIÓN BASHAM .



PROCESODEEXPORTACIĎN

Laideaprincipalesmostrarunpanoramageneraldelasimplicacionesdellevaracabounaexportaci·n,quesedebedetomar

encuentaycu§lessonlosdiversospasosparaconcluirla.Sinembargo,esmuyimportantecomprenderque,paranocorrer

ning¼nriesgoenelprocesodeexportaci·n,esnecesarioconocerlasdisposicioneslegalesaplicablesenM®xicoyvigilarsu

cumplimiento,entreotras:LeyAduaneraysuReglamento,LeydeComercioExteriorysuReglamento,as²comolosAcuerdos

oTratadosdeLibreComerciosuscritosentreM®xicoyelpa²sdedestino.

Tambi®nsedebetenerunavisibilidadgeneraldelalegislaci·ninternacionalLegislaci·nqueregulalaoperaci·ndecompra

ventademercanc²as,porejemploAcuerdosdelaOrganizaci·nMundialdeComercio(OMC)oinstrumentosquefacilitanel

entendimientodelasobligacionesenmateriadecontrataci·ninternacional(T®rminosInternacionalesdeComercioo

INCOTERMS),y,finalmente,lalegislaci·naplicableenellugardedestinodelaexportaci·n,paracumplirconlosrequisitos

aplicablesparasulegalimportaci·nenaquelpa²s,enespecialsuclasificaci·narancelariadelacualsedefinir§el

cumplimientodelpagodeimpuestosyregulacionesyrestriccionesnoarancelarias(autorizaciones,permisos,reglasde

etiquetado,cumplimientodeNormasOficiales,etc.)locualsedetallar§alolargodelpresentedocumento.
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PROCESO DE EXPORTACIÓN
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PLANEACIÓN  INICIAL

Además de cumplir  con las diversas obligaciones previstas en las disposiciones aplicables, como ya se mencionó, es indispensable 

contar con una adecuada planeación inicial,  que incluya  el análisis al producto  que se pretende vender en el extranjero (plan  de 

mercado), así como que permita  considerar no solo las áreas de oportunidad  en los mercados extranjeros, sino también, todos aquellos 

aspectos al interior  de la empresa para dar cumplimiento  a los compromisos que se pacten en materia de calidad y cantidad (plan  de 

negocios). 

Por lo cual, es necesario tener presente los siguientes puntos de partida :

1. Identificación  del producto

2. Selección del mercado (país de destino) 

3. Análisis  de riesgo (destino comercial)

4. Capacidad financiera (inversión)

5. Valor  del producto  a exportar

6. Ciclo de exportación (Capital requerido  para exportar)

7. Presencia de marca

8. Proyecciones financieras
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PRODUCTO  A EXPORTAR

El primer  paso es identificar  qué producto  voy a vender al extranjero, y antes de evaluar el mercado extranjero, se requiere 

realizar un autoexamen al interior  de la empresa a efecto de dar cumplimiento  de los compromisos pactados. 

Se debe conocer el proceso productivo,  ¿qué tanto puedo cumplir  con los compromisos pactados?, el marco legal aplicable 

al producto que se pretende exportar, realizar un correcto análisis financiero a efecto de que la exportación sea el negocio 

esperado, considerar los servicios postventa.

 

Oferta exportable 

Calidad 
internacional, 

Precio competitivo 
y redituable 

An§lisis de costos 
y tiempos de 

log²stica de entrega
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SELECCIONA  EL MERCADO

Una vez seleccionado el producto  que se exportará, es necesario ubicar el destino, es recomendable 

enfocarse en aquellos mercados con acceso a preferencias arancelarias. 

México está actualmente suscrito  a 14 Tratados de Libre Comercio con más de 50 países.

   

Á Tratado de Libre Comercio México-Estados Unidos-Canadá
Á Tratado de Libre Comercio México-Costa Rica
Á Tratado de Libre Comercio México-Colombia
Á Tratado de Libre Comercio México-Chile
Á Tratado de Libre Comercio México-Unión Europea
Á Tratado de Libre Comercio México-Asociación Europea de Libre Comercio
Á Tratado de Libre Comercio México-Israel
Á Tratado de Libre Comercio Triángulo del Norte (México-El Salvador
        Guatemala-Honduras)
Á Tratado de Libre Comercio México-Uruguay
Á Tratado de Libre Comercio México-Japón
Á Tratado de Libre Comercio México-Perú
Á Tratado de Libre Comercio México-Centroamérica
Á Tratado de Libre Comercio México-Panamá
Á Tratado Integral y Progresista de Asociación Transpacífico (CPTPP)
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A efecto de fomentar  y hacer más simple  el proceso de exportación,  el Gobierno  Mexicano  ha creado 

diversas plataformas  que te permiten  obtener  información  estadística para conocer el posible  potencial  

de exportación  de tu producto  en un país en específico de destino . 

SIAVI DATA

Sistema de Informaci·n Arancelaria V²a Internet

Es una herramienta electr·nica que brinda informaci·n sobre 

el volumen y valor de importaciones y exportaciones, 

incluyendo: tipo de operaci·n, periodo de tiempo hasta 20 

meses atr§s, pa²s de origen o destino. A trav®s de esta 

plataforma tambi®n podr§s conocer los aranceles y las 

restricciones y regulaciones no arancelarias.

CLICK AQUĊ
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REGISTRO MARCARIO  PARA LA  PROTECCIÓN  DEL PRODUCTO

El registro de una marca, si bien no es un requisito  obligatorio,  es recomendable 

obtenerlo, pues brinda  un derecho exclusivo de uso. El registro  de una marca, aviso 

o nombre comercial se debe realizar  ante el Instituto  Mexicano de la Propiedad 

Industrial  (IMPI) . 

Existen diversas razones por  las que es conveniente tomar  en cuenta cuestiones de 

propiedad  intelectual  a la hora de planificar  una estrategia de exportación. A  

continuación se facilitan  algunos ejemplos a modo de ilustración :

- El valor  del producto,  en parte dependerá de la valoración del consumidor  al 

enfrentarse a marca registrada, pues eleva la confiabilidad  del mismo. 

- A motivo  de buscar financiamiento  resulta mucho más atractivo un producto  

que esté protegido  por  los derechos derivados de un registro  marcario.

- Se garantiza cierto grado de exclusividad  con base en características del 

producto,  lo que beneficia a un exportador  ante la competencia 
CLICK AQUÍ

Para conocer más acerca de los requisitos y 

procedimiento para realizar un registro 

marcario:
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III. CONDICIONES 
ACTUALES
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CONDICIONES ACTUALES
Principales industrias exportadoras en México, hacia Estados Unidos y Canadá

ÁEl valor  de las exportaciones de mercancías fue de 42 591 millones  
de dólares, monto  superior  en 25.6 % al del mismo mes de 2022

ÁLas exportaciones de productos  manufacturados alcanzaron 37 322 

millones  de dólares

ÁLas variaciones más importantes  se observaron en las 
exportaciones de productos  automotrices (64.9 %), de equipos y 
aparatos eléctricos y electrónicos (21.1 %), de equipo profesional y 
científico (18.2 %) y  de maquinaria  y equipo especial para 
industrias  diversas (17.2 %)

ÁLa estructura del valor  de las exportaciones de mercancías en 
enero de 2023 fue la siguiente: bienes manufacturados, 87.6 %; 
productos  petroleros, 6.4 %; bienes agropecuarios, 4.5 % y 
productos  extractivos no petroleros, 1.5 por ciento

Enero 2023

INEGI 2023
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PRINCIPALES SOCIOS COMERCIALES

Marzo 2023

BANXICO 2023

Participación por países. Principales socios comerciales.

EXPORTACIÓN IMPORTACIÓN EXPORTACIÓN IMPORTACIÓN
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PARTICIPACIĎN COMERCIAL POR SECTORES

Marzo 2023

BANXICO 2023

Participación por sectores. Principales sectores.

EXPORTACIONES EXPORTACIONES
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PARTICIPACIĎN COMERCIAL POR PRODUCTOS

Enero-Abril 2023
Productos que más exporta México al mundo, (Miles de dólares)

BANXICO 2023

Productos

Manufacturas diversas de metales comunes

Aguacate

Tomate fresco o refrigerado

Tequila y mezcal

Hortalizas frescas o refrigeradas

Caucho y sus manufacturas

Minerales de cobre y concentrados

Vagones para transporte de mercancías

Aceites de petróleo excepto crudos

Cerveza de malta

Plástico y sus manufacturas

Fundición, hierro y acero  (y manufacturas)

Aparatos de medicina o veterinaria $3,563,245.00

Petroleo crudo

Artículos de grifería $1,021,414.00

Motores de gasolina para autos $1,423,347.00

Centrifugadoras, filtros, purificadores $1,473,059.00

Partes de motores $1,740,614.00

Máquinas y aparatos para acondicionado de aire $2,065,039.00

Refrigeradores $2,127,385.00

 Máquinas para el procesamiento de datos $11,775,741.00

Aparatos eléctricos de alumbrado $1,366,692.00

Aparatos para corte o conexión de circuitos eléctricos $1,687,591.00

Motores y generadores, eléctricos $1,833,761.00

Transformadores eléctricos $1,941,311.00

Televisores $3,265,883.00

Aparatos eléctricos de telefonía o telegrafía $4,737,422.00

Conductores aislados para electricidad $5,662,876.00

Tractores $4,526,811.00

Automóviles tipo turismo $15,849,862.00

Vehículos para transporte de mercancías $11,081,649.00

Partes y accesorios de vehículos $12,834,791.00

Remolques y demás vehículos no automotores $1,301,493.00

$8,057,721.00

Aparatos mecánicos, calderas, partes

$31,554,356.00

Máquinas y material eléctrico

$32,009,034.00

Vehículos terrestres y sus partes

$45,809,661.00

$1,725,768.00

$1,813,495.00

$3,739,081.00

$4,779,115.00

Instrumentos y aparatos de óptica y médicos
$7,944,276.00

$1,020,197.00

$1,127,300.00

$1,161,282.00

$1,381,005.00

$1,471,934.00

$1,511,117.00

$1,591,332.00

$1,690,156.00

Total Exportado (Enero-Abri l  2023) 

Productos 
que más 
exporta 

México al 
mundo.

Total de 
exportacion
es en miles 
de dólares

Total de 
exportaciones 

en miles de 
dólares 

(desglosado)
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EL T-MEC Y LOS BENEFICIOS PARA LAS PyMEs

El capítulo 25 Pequeñas y Medianas Empresas incorpora la creación de espacios y plataformas para fomentar  el intercambio de 

información  entre las partes, las pymes, el sector privado,  organizaciones no gubernamentales y académicos.

Los principales beneficios del T-MEC para las PyMEs se basan en:

Comité  PyME

Å i) identificar formas de ayudar a las PyMEs

Å ii ) fomentar una mayor cooperación,

Å iii ) intercambiar y analizar mejores prácticas,

Å iv) desarrollar y promover seminarios, talleres y otras actividades para informar sobre los beneficios que el T-MEC aporta a sus PyMEs,

Å v) facilitar el asesoramiento de programas para PyMEs,

ÅDiálogos  PyME

Reunión de expertos en el desarrollo de PyMEs, tanto del sector privado como de la academia y el sector público, para que proporcionen sus puntos de 

vista y recomendaciones al Comité de Asuntos de PyMEs

ÅPromoción  del  aprovechamiento  del  comercio digital

ÅColaboración  entre comités para la implementación  de beneficios  en sectores específicos

Fuente:

Reportes T-MEX 2021-2023D.R.©2023, FUNDACIÓN BASHAM .



IV. REQUISITOS PARA 
EXPORTAR
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A. REGULACIONES 
ARANCELARIAS

B. REGULACIONES NO 
ARANCELARIAS

C. OTROS ASPECTOS 
NECESARIOS
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REGULACIONES ARANCELARIAS Y NO ARANCELARIAS

Una vez definido el producto a exportar y el mercado de destino, es momento de analizar su situaci·n regulatoria. 

Existen dos tipos de regulaciones aplicables a la exportaci·n o importaci·n: òRegulaciones Arancelariasó (RAs) y las 

òRegulaciones y Restricciones No Arancelariasó (RRNAs). 

Las RAs son impuestos, cuotas o tarifas que se deber§n pagar con motivo de la exportaci·n o importaci·n de los 

bienes y, las RRNAs son todos aquellos requisitos que los Gobiernos de los pa²ses establecen para regular, restringir o 

prohibir la exportaci·n o importaci·n de mercanc²as al pa²s.

Las RAs y las RRNAs se podr§n identificar conforme a la clasificaci·n arancelaria que resulte aplicable, tomando en 

consideraci·n la descripci·n e identificaci·n de la mercanc²a para efectos de la Tarifa del Sistema Arancelario o la que 

resulte aplicable a los pa²ses de origen y destino.

En ambos casos se debe conocer la clasificaci·n arancelaria de la mercanc²a.
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CLASIFICACIÓN ARANCELARIA

¿QUÉ ES?

Consiste en asignar un código numérico  de 

8 dígitos  que provee una clasificación a 

cada una de las mercancías con fines de 

comercio exterior. Los primeros seis dígitos  

son establecidos por la Organización  

Mundial  de Aduanas

¿CÓMO SE INTEGRA?

0106.14.01.00

0106.14.01 Conejos y liebres .
  Dos dígitos: capítulo
  Cuatro dígitos: partida
  Seis dígitos: Subpartida
  Ocho dígitos: Fracción arancelaria

O
M
A

Impuestos; Regulaciones no arancelarias

F
R

A
C

C
IÓ

N
 A

R
A

N
C

E
L
A

R
IA

N
IC

O
Número  de identificación  comercial : Se trata 
de un quinto  par de dígitos con fines 
estadísticos

D.R.©2023, FUNDACIÓN BASHAM .



MI FRACCIÓN ARANCELARIA: 
Herramienta que te orienta para clasificar arancelariamente tu mercancía

*Esta herramienta no tiene carácter oficial,  es 

meramente de orientación.

*Te permite  obtener un acercamiento a la 

fracción arancelaria de la mercancía y, por  lo 

tanto, tener conocimiento de los aranceles 

aplicables, así como las regulaciones no 

arancelarias a cumplir .

CLICK AQUĊ PARA INGRESAR AL PORTAL
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De conformidad  con lo señalado en la Ley Aduanera,  los importadores  y exportadores, 

las agencias aduanales o los agentes aduanales determinarán  las contribuciones, para lo 

cual manifestarán en el pedimento  correspondiente la clasificación  arancelaria de la  

mercancía y el número  de identificación  comercial .

La Ley de los impuestos  generales de importación  y exportación  (LIGIE)  es el instrumento  jurídico 
que en nuestro país identifica  el impuesto òad valoremó sobre el valor en aduana de las mercancías 
a la importación  y exportación, así como la Unidad  de Medida  de la Tarifa  

El Acuerdo por el que se dan a conocer los Números de Identificación Comercial y sus tablas 
de correlación tiene por  objeto dar a conocer los (NICO)  en los que se clasifican las mercancías en 
función  de las fracciones arancelarias

REGULACIONES ARANCELARIAS
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REGULACIONES  ARANCELARIAS  (RA´S)

Definida  la clasificación arancelaria, se podrán conocer los impuestos, tasas o tarifas aplicables a la exportación o 

importación .

En el caso de exportación : en México existe una política  de comercio exterior que apoya y fomenta la exportación, 

motivo  por el cual, con excepción de 2 fracciones arancelarias (2714.90.99 y 2715.00.99) no existe impuesto  general de 

exportación conforme a la Tarifa de los Impuestos Generales de Importación  y Exportación de la LIGIE.  

En el caso de la importación : en el país de destino deberá consultarse con un agente aduanal (customs broker) o un 

consultor especializado el impuesto  a pagar, siendo el más común el impuesto  general de importación  (import duty) y  

el impuesto al valor  agregado (value added tax).

Los aranceles a pagar pueden ser:

Å Arancel General aplicable a todos los miembros de la Organización Mundial  de Comercio (OMC)

Å Arancel preferencial conforme a la existencia de un Tratado de Libre  Comercio.
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REGULACIONES NO ARANCELARIAS

Las regulaciones no arancelariasson medidas establecidas por el gobierno para controlar el flujo de 

mercanc²as. 

Conforme a la Ley de Comercio Exterior, las regulaciones no arancelarias pueden ser las siguientes: 

PERMISOS PREVIOS CUPOS CERTIFICACIONES

NOMS
MARCADO DE PAÍS DE 

ORIGEN
CUOTAS 

COMPENSATORIAS 

Para conocer las regulaciones aplicables a tu operación de comercio exterior debes contar con la 

fracción  arancelaria de la mercancía. 
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La Secretar²a de Econom²a emite diversos permisos a la exportaci·n, entre los m§s comunes se 

encuentran los siguientes:

DIAMANTES EN BRUTO

MINERALES DE HIERRO

ACERO

TOMATE FRESCO 

ARMAS

BIENES DE USO DUAL

RRNA - PERMISOS DE EXPORTACIĎN E IMPORTACIĎN

El establecimiento de permisos previos debe publicarse en el DOF. BIBLIOTECA JURÍDICA >> ACUERDOS

Las medidas se podrán establecer en productos con base en los siguientes criterios:

I. Aseguramiento del abasto nacional / control de recursos naturales
II. Conforme a tratados y convenios internacionales
III. Cuando su comercialización se sujete a restricciones constitucionales específicas
IV. Cuando se busque preservar flora y fauna
V. Cuando se busque preservar bienes de valor histórico, artístico o arqueológico
VI. Situaciones no previstas en las NOMs (seguridad nacional, salud pública, sanidad 

fitopecuaria o ecología)
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Un cupo de exportación o importación  es el monto de una 
mercancía que podrá  ser exportado o importado,  ya sea 
máximo o dentro de un arancel-cupo.

Los cupos bajo el régimen de exportación, generalmente 
asignados por el Gobierno de México, son aplicados por otros 
países conforme a lo negociado en los tratados 
internacionales. 

Este mecanismo otorga la oportunidad  para que las 
mercancías nacionales lleguen a mercados internacionales en 
condiciones preferenciales: ya sea por pagar un  arancel 
menor o por tener acceso al mercado que puede ser limitado  
o restringido  para terceros.

CUPOS

Artículo 23 de
 la Ley de Comercio Exterior

PRINCIPALES CUPOS A 
LA EXPORTACIĎN:

AZĒCAR

VEHÍCULOS

TEXTILES
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Las Cuotas Compensatorias son aprovechamientos que los gobiernos 

aplican como contraprestación (adicional  al arancel) por la afectación 

que una rama del sector productivo  nacional sufre (daño o amenaza de 

daño) por la importación  de mercancías en condiciones de 

discriminación  de precios o de subvención en su país de origen, 

conforme a lo establecido en la Ley de Comercio  Exterior .

Es muy  importante  que se verifique  si el producto  a exportar a 

determinado  destino se encuentra o no sujeto al pago de una cuota 

compensatoria a la importación .

CUOTAS COMPENSATORIAS

Artículo 28 de la 
Ley de Comercio Exterior

CLICK AQUĊ PARA INGRESAR AL PORTAL

Sistema de Informaci·n sobre las 
Pr§cticas Comerciales Internacionales

Acuerdo  de Reglas 

BIBLIOTECA JURÍDICA
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NORMAS OFICIALES MEXICANAS 

Artículo 26 de la 
Ley de Comercio Exterior

El Anexo 2.4.1 del Acuerdo de Reglas de la Secretaría de 

Economía y encontrarás el listado de fracciones arancelarias 

en las cuales se clasifican las mercancías sujetas al 

cumplimiento  con Normas Oficiales Mexicanas (NOMs) . 

Para la exportación podremos encontrar al tequila  y mezcal. 

Acuerdo de Reglas 

BIBLIOTECA JURĊDICA
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CERTIFICADO DE ORIGEN  

Es un documento que le permitirá  a tus productos, en este 
caso de origen mexicano, obtener tratos arancelarios 
preferenciales en otros países al amparo de un Tratado o 
Acuerdo Comercial del que México sea parte.

Registro  de Elegibilidad

Para lo cual, los exportadores primero  deben realizar una 
verificación  ante la Secretaría de Economía de que los 
productos cumplen con las reglas de origen establecidas en 
dichos Acuerdos o Tratados.

El trámite  se realiza ante la VUCEM

DA CLICK PARA INGRESAR
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OTRAS REGULACIONES A LA EXPORTACIÓN

REGULACIONES SANITARIAS
REGULACIONES DE MEDIO 

AMBIENTE Y RECURSOS NATURALES

Al  igual  que en el tema sanitario, la 
exportación de diversos productos que 
tienen impacto en el medio ambiente 
requieren cumplir  con diversas 
obligaciones en el punto  de salida del 
país, así como también tratándose de 
ejemplares, partes y derivados de la vida  
silvestre protegidos. 

En México existe un robusto esquema de 
control  sanitario de productos, materias 
primas, químicos, plaguicidas, nutrientes 
vegetales a la exportación, por  lo que 
deberás, una vez determinado  el producto  
a vender en el mercado extranjero, revisar 
los requisitos a cumplir  en la aduana 
mexicana de salida. 

ACUERDO DE SALUD ACUERDO DE SEMARNAT 
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IMPORTANTE  

Es importante destacar que lo presentado en l§minas anteriores corresponden a obligaciones a cumplir 
ante la autoridad aduanera en el punto de salida del pa²s. Sin embargo, una vez que se tenga definido el 
mercado internacional al cual llegar§ tu producto, deber§s consultar las normas, requisitos o reglas del 
pa²s de llegada que regulan el ingreso de mercanc²as de aquel territorio, a fin de evitar que tus productos 
sean detenidos por errores documentales.

Actualmente, existen diversos esquemas de apoyo a los exportadores por parte del Gobierno mexicano, 
entre ellos, los Certificados de Apoyo a la Exportaci·n para productos alimenticios, bebidas alcoh·licas y 
no alcoh·licas, suplementos alimenticios, productos de aseo y limpieza, as² como cosm®ticos que validan 
que dichos productos cumplen con las disposiciones sanitarias de nuestro pa²s.

CONSULTA EL TRćMITE
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OTROS ASPECTOS NECESARIOS

Una vez que ya conoces tu fracción arancelaria, las regulaciones no arancelarias 
aplicables, es momento de revisar la documentación principal  con que debes 
contar, así como otros aspectos necesarios:

RFC
Padrón de 

Exportadores 

Agente Aduanal 
Documentos 

de Transporte
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àQU£ ES EL RFC?INSCRIPCIÓN EN EL RFC

El Registro Federal de Contribuyentes, mejor

conocido como RFC, es una clave alfanumérica

que el gobierno utiliza para identificar a las

personas físicas y morales que practiquen alguna

actividad económica en el país.

Para el proceso de exportación es fundamental  que 

los contribuyentes estén inscritos en el RFC; en 

caso de no estarlo podrá consultar el proceso para 

realizar su inscripción  en la siguiente liga: 

CLICK AQUÍ
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PADRÓN DE EXPORTADORES SECTORIAL

Silaintenci·nesexportarmercanc²astalescomo:

alcohol,cerveza,tequila,bebidasalcoh·licas

fermentadas(vinos),bebidasalcoh·licasdestiladas

(licores),cigarrosy tabacoslabrados,bebidas

energizantes,mineralesdehierroysusconcertados,

oro,plataycobre,pl§sticos,caucho,madera,vidrio,

hierroyacero,aluminio,deber§sestarinscritoenel

Padr·ndeExportadoresSectorialanteelSAT.

CLICK AQUĊ PARA HACER LA CONSULTA DEL TRćMITE
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AGENTE ADUANAL

El agente aduanal es la persona física a quien la 

Secretaría de Hacienda y Crédito  Público autoriza, 

mediante una patente aduanal, para promover  por 

cuenta ajena el despacho de las mercancías, de 

conformidad  con la Ley Aduanera.

Para poder llevar  a cabo tus operaciones de 

comercio exterior, deberás contar con un encargo 

conferido  al Agente Aduanal,  mismo que deberá 

estar dado de alta ante el SAT a efecto de que se 

tenga conocimiento de que realizará las 

exportaciones a tu  nombre.
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ENTRADA O SALIDA DE MERCANCÍAS 

De conformidad  con la Ley Aduanera,  la entrada o la salida de mercancías del territorio  
nacional deberá efectuarse por  lugar  autorizado,  en día y hora hábil . Las mercancías 
podrán introducirse  al territorio  nacional o extraerse del mismo mediante los diferentes 
tipos de tráfico: (marítimo,  fluvial,  aéreo, ferroviario  y terrestre)

5ΦwΦÉ2023, FUNDACIĎN BASHAM.



DOCUMENTOS DE TRANSPORTE

Son aquellos documentos que amparan el transporte, 

ya sea por vía marítima,  aérea, férrea o terrestre de 

las mercancías y que son emitidos  por las empresas 

porteadoras, propietarios  de los medios de 

transporte, etc. y que deben ser transmitidos  a la 

autoridad  antes de que las mercancías y los medios 

de transporte salgan del país. 

Documentos dependiendo el tipo de transporte: 

Exporta MX

Conocimiento de embarque 
(Bill of Landing  o B/L)

Guía área 
(Airway  Bill)

Carta Porte

Manifiesto de Carga
Ferroviaria
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50 
ADUANAS 
EN MÉXICO

26. Mazatlán
27. Manzanillo
28. Mexicali
29. México
30. Monterrey
31. Naco
32. Nogales
33. Nuevo Laredo
34. Piedras Negras
35. Ojinaga
36. Progreso
37. Puebla
38. Puerto Palomas 
39. Salina Cruz
40. Querétaro
41. San Luis Río Colorado
42. Sonoyta
43. Subteniente López
44. Tampico
45. Tecate
46. Tijuana
47. Toluca
48. Torreón
49. Tuxpan
50. Veracruz

1. Acapulco
2. Agua Prieta
3. Altamira
4. Aguascalientes
5. AICM
6. AIFA
7. Cancún
8. Chihuahua
9. Ciudad Acuña
10. Ciudad Camargo
11. Ciudad del Carmen
12. Ciudad Hidalgo
13. Ciudad Juárez
14. Ciudad Miguel Alemán
15. Ciudad Reynosa
16. Coatzacoalcos
17. Colombia
18. Dos Bocas
19. Ensenada
20. Guadalajara
21. Guanajuato
22. Guaymas
23. Lázaro Cárdenas
24. La Paz
25. MatamorosD.R.©2023, FUNDACIÓN BASHAM .



V. INCOTERMS
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Teniendo en cuenta todos los documentos y requisitos previos a la 
operaci·n de exportaci·n, es momento de la negociaci·n de la 
compra-venta de tu producto. 

INCOTERMS

Son t®rminos de negociaci·n que permiten definir con exactitud 

hasta qu® punto el exportador es responsable de la mercanc²a y en 
qu® momento se transfieren los riesgos de p®rdida y da¶o de la 
mercanc²a, al comprador y a su vez los documentos que deber§n 
tramitar y presentar el comprador y vendedor. 

Principales aspectos que se regulan con los INCOTERMS: 

International Commercial Terms

NEGOCIACIÓN VENDEDOR -COMPRADOR

Entrega de las 
mercancías

Distribución de gastos 
(incluidos seguros)

Transmisión de 
riesgos

Trámites en 
aduanas
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CLASIFICACIĎN DE LOS INCOTERMS

Grupo E Grupo F Grupo C Grupo D

La Cámara de Comercio Internacional clasifica los Incoterms en cuatro categorías diferentes en función de 

dónde se realiza la entrega de las mercancías y qué responsabilidades asumen  vendedor y comprador:

EXW: Entrega en fábrica

Entrega directa a la 
salida

Sin pago del 
transporte principal

Con pago del 
transporte principal

Entrega directa en el 
punto de llegada

FCA: Franco 
transportista

FAS: Franco al costado 
del buque

FOB: Franco a bordo

CFR: Coste y flete

CIF: Coste, seguro, flete

CPT: Transporte 
pagado

CIP: Transporte y 
seguro pagado

DAT: Entrega en 
terminal

DAP: Entrega en lugar

DDP: Entrega con 
derechos pagados
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VI. MOMENTO DE 
EXPORTAR
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Es momento de preparar el env²o de tu producto de M®xico al extranjero: 

Preparar el embarque

CONCLUSIÓN DEL PROCESO DE EXPORTACIÓN

Deberás solicitar  los servicios  de un agente de carga, quien  se encargará de planear, operar, coordinar  y manejar  las 

mercancías desde México hasta el extranjero ; a lo largo de este proceso, el agente tendrá que revisar que se cuente con toda la 

documentación necesaria para dar pie al embarque y que se cuentan con todas las regulaciones necesarias para la mercancía en 

cuestión tanto de salida de México como de entrada al país de destino.

Es fundamental  que consideres dentro de tu proceso de envío el seguro de las mercancías en caso de requerir una indemnización  

por pérdidas o daños materiales que sufran durante el traslado.

Contar 
con la 

Factura

Lista de 
empaque 

Regulaciones o 
certificaciones 

extranjeras

Requisitos de 
empaque y 
embalaje

Preinspecci·n 
previo a la salida
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Es momento de preparar el envío de tu producto  de México al extranjero: 

Despacho Aduanero

CONCLUSIÓN DEL PROCESO DE EXPORTACIÓN

El despacho aduanero, de conformidad  con el artículo  35 de la Ley Aduanera, es el conjunto de actos y formalidades  relativas 

a la entrada de mercancías al territorio  nacional y a su salida del mismo. 

ACTOS POSTERIORES AL 

DESPACHO ADUANERO

DEPOSITO ANTE 

ADUANA
INSPECCIÓN  PREVIA

CLASIFICACIÓN 

ARANCELARIA

CUMPLIMIENTO 

RRNAs

PAGO VALIDACIÓN INSPECCIĎN PREVIA ELABORACIĎN 

PEDIMENTO

MÓDULO SELECCIÓN
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VII. DESPACHO ADUANERO
CONJUNTO
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DESPACHO ADUANERO CONJUNTO

Entre Mexico y Estados Unidos

¿Qué es? 

Es un programa  de Cooperación Bilateral que consiste en la revisión  

conjunta de mercancías, entre autoridades aduaneras de México y  

EUA,  en un solo sitio  y  de forma  simultánea.  Es el primer  paso que 

ambos gobiernos dan para tener aduanas únicas en las que las 

autoridades mexicanas y norteamericanas realizan reconocimientos.

¿Objetivo?

Simplificar  los procedimientos  aduaneros, así 

como fortalecer la seguridad nacional en 

ambos países.

Beneficios

- Reducir los costos logísticos de importaciones  y exportaciones.

- Agilizar  y eficientar los tiempos del despacho aduanero y revisión  de las mercancías.

- Optimizar  la revisión  de mercancías a través de equipamiento  no intrusivo .

- Descongestionar el tráfico de los cruces fronterizos  de carga.

Las empresas que deseen 
participar en el programa, 
deberán solicitar información 
directamente en la aduana de 
su interés, de acuerdo al 
listado de aduanas 
autorizadas proporcionado
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El programa de Despacho Conjunto opera en 14 aduanas autorizadas de la frontera norte del pa²s:

ANAM

DESPACHO ADUANERO CONJUNTO
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El programa de Despacho Conjunto opera en 14 aduanas autorizadas de la frontera norte del país:

ANAM

DESPACHO ADUANERO CONJUNTO
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